
THERECO RECRUTE  
UN(E) TECHNICO-COMMERCIAL(E) 
SÉDENTAIRE (H/F) 
EN CDI A TEMPS PLEIN 
  
 

THERECO, fabricant français de solutions de chauffage, ventilation et climatisation sur 
mesure, pour le tertiaire et l’industrie, innove depuis plus de 45 ans pour répondre aux 
besoins de ses clients, aussi bien sur les chantiers du neuf que de la rénovation. 
En tant que technico-commercial(e) sédentaire, vous intégrez l’équipe commerciale 
implantée sur le territoire. 
 
Basé en home office après une période de formation au siège, vous réalisez les offres 
technico-commerciales pour le responsable des ventes des secteurs Rhône Alpes-PACA 
et une partie de l’Occitanie. 
 
  

VOS MISSIONS 
• Vous êtes l’interlocuteur privilégié du Responsable des ventes  
• Vous êtes à l’écoute des demandes et proposez la meilleure solution produit 

suivant le projet identifié. 
• Vous faites l’étude technique en vous appuyant de logiciels internes et ou à l’aide 

de collaborateurs usine dans le cas de produits spécifiques. 
• Vous réalisez les montages de prix en collaboration avec le responsable des ventes 
• Vous établissez le devis regroupant les aspects techniques et commerciaux que 

vous transmettez au Responsable des ventes ou directement aux clients. 
• Vous assurez le suivi des devis réalisés en faisant les relances auprès de clients en 

concertation avec le responsable des ventes. 
 
COMPÉTENCES 

• Bonne écoute et capacité d’analyse 
• Qualités organisationnelles et rédactionnelles 
• Capacité à travailler parfois dans des délais serrés 
• Compétences en thermique, thermodynamique, aéraulique, génie climatique 
• Rigoureux 

  
FORMATION/ EXPÉRIENCE 

• BAC +2 à +5 suivant expérience 
• Avec orientations : énergétique, thermique, commerciale 
• Votre sens commercial et votre esprit d’équipe sont les atouts de votre réussite 
• Débutant accepté 

  
  



ENVIRONNEMENT 
• Parcours d’intégration et de formation au poste 
• Temps de travail 35 heures /semaine avec possibilité de faire des heures 

supplémentaires 
•  Rémunération selon profil : fixe et variable, Mutuelle, Tickets restaurant 

 
PERSPECTIVES D’EVOLUTION 

• Evolution vers un poste de commercial itinérant  
 
 


